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Lo que esta hoy en € aire sobre la formula para resolver la situacion venezolana son diversas exploraciones que
conducen, eventual ment,e a una negociacion pararesolver la crisis de gobernabilidad de nuestro pais.

Por un lado, anivel internacional, no se ocultan las aproximaciones sobre € tema, tal vez una de las méas
relevantes sean |os didl ogos entramados entre EEUU y Rusia. También son significativas en ese respecto las
conversaciones entre Canaday Cuba; y no se puede obviar laimportante iniciativa del Grupo de Contacto de la
Unidn Europea, que después de haber I1egado a acuerdos con € Grupo de Limay aparentemente con China,
vieneaVenezuelapara® conversar” con las partes en conflicto, es decir, € régimeny la oposicion.

Paralelo a esta movilizacion internacional sin precedentes, por su celeridad, hay rumores que confirman agencias
de noticias tan importantes como Reuters, que habria habido algun tipo de aproximacién en Noruega entre
personeros del régimen y de la oposicién, hecho este que ha sido negado por los principal es exponentes del
sector opositor.

En realidad, sea cierta 0 no esa aproximacion, no seria una negociacion sino, tal vez, una medidainteligente para
fijar posiciones con respecto alos esfuerzos de mediacion que estaria adelantando el Grupo de Contacto de la
UE y todas las otras iniciativas internacional es destinadas a buscar férmulas que permitan encontrar una salida al
conflicto.

Lo més parecido alo que esta sucediendo ahora en Venezuela fue la actuacién del Grupo de Contadoraen la
crisis nicaragiense, con la diferencia que aquello fue mucho mas lento y no involucraron, directamente, alas
principales potencias mundiales.

La negociacion no es unafatalidad, es el mecanismo mas eficiente pararesolver situaciones que lucen
irresolubles y muchas crisis internacionales que acarreaban consigo infinidad de muertes, se resolvieron cuando
las partes en conflicto entendieron que el ma menor era buscar una salida negociada.

Lo que s resulta evidente es que afalta de una solucion interna, bajo la modalidad que sea, quien va a disefiar y
tal vez, imponer unaférmula, serala comunidad internacional ampliada, y esa probablemente no satisfaga
plenamente a ninguna de las dos partes en conflicto.
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