¢Por qué serecomienda negociar acuer dos politicos fuera de
Venezuelay no en ela?

El chavismo afirmd esta semana que las conver saciones deben seguir solo en Venezuela. El riesgo de
manipulacion y filtracion de informacion confidencial de las negociaciones es parte de las razones de trasladar
esos dialogos a un tercer pais, explican especialistas

La propuesta de negociar acuerdos entre el gobierno de Nicolds Maduro y sus opositor es solo dentro de
Venezuela no es aconsej able por los riesgos de manipulacion y filtracion de informacion que minarian el éxito
de esos didl ogos, en espacios controlados por una de las partes, advierten expertos consultados.

El oficialismo condicioné esta semana la continuidad de las negociaciones facilitadas por Noruegay
respal dadas por multiples paises a que se celebren de ahora en adel ante en Venezuela, como ocurrié €l lunes, en
el palacio federa legidativo, en Caracas.

Ese dia, con la presencia de delegados noruegos, una parte de las delegaciones del gobierno maduristay de la
Plataforma Unitaria opositora se vieron cara a cara para conversar sobre violaciones a los acuerdos firmados en
octubre en Barbados.

Se preveé que la oposicion presente una propuesta de calendario electoral, pero el oficialismo conversa asimismo
con otros factores politicos en € pais, entre ellos dirigentes que critican las estrategias de la Plataforma Unitaria.

Un dia después, e delegado jefe del chavismo para las negociaciones, Jorge Rodriguez, advirtié a su contraparte
opositora, Gerardo Blyde, que los didlogos serian en € pais.

“Vamos a hablar con todos los sectores (...) a partir de ahora en Venezuela, papa, si quieres. Si no quieres, chao
pescao’ (...) No vigiamos aningun lado”, dijo durante una sesiéon en la Asamblea Nacional, donde el chavismo
tiene mayoria.

Seguin €l vocero oficialista, ambos bloques se reunieron 14 veces en Caracas en |os ultimos 8 meses. L as
negociaciones se instalaron en Ciudad de M éxico en agosto de 2021, si bien se vieron interrumpidas por poco
mas de un afio por el reclamo del chavismo del “secuestro” del empresario colombiano Alex Saab.
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Desde entonces, la prensa reporto reuniones en el Caribe e incluso se firmaron dos acuerdos politicos en
Barbados, en octubre pasado. Ha habido asimismo reuniones en Bruselas, Bélgica, y Paris, Francia, incluso con
participacion de jefes de Estado.

También, informes de |a prensa han revelado encuentros de alto nivel entre delegados del gobierno de Estados
Unidosy de Venezuela en Doha, Qatar, y otra nacién caribefia no especificada en el marco de esos didl ogos.

Lapresion internay la diplomacia de micr 6fonos

L as frecuentes reuniones en Caracas confirmadas por Rodriguez hablan de una negociacion “dindamica’, pero
con resultados “mediocres’, apunto el politdlogo Ricardo Rios.

El director de lafirma consultora Poder y Estrategia explico que, histéricamente, las negociaciones politicas de
alto nivel entre dos actores en conflicto se celebran en un tercer pais como mediador para evitar que factores
internos af ecten esos didlogos.

La primerarazon de peso es que las conversaciones transcurran “de bajo perfil”, en un ambiente més privado
que €l que existiriaen el pais de interés, asegurd.

“No esfacil reunirlos de manera secreta o informal de manera permanente. La diplomacia de microfonos
contamina mucho la posibilidad de acercarse con rapidez a un acuerdo”, expresd Rios en entrevista con la Voz
de América.

Uno de los 9 miembros de la delegacion opositora para las negociaciones, Roberto Enriquez, habl 6 esta semana
del asunto. “En los medios de comunicacion (del pais), no se puede dar un debate donde lo que estés buscando es
volumen, decibles, no soluciones’, dijo desde el comando de campafia presidencia de la oposicion.

Giulio Cellini, abogado versado en procesos de transicion y analista de relaciones internacional es, subrayé que
es usua y “aconsegjable’” mantener las negociaciones fuera del pais, a pesar de los beneficios logisticos de
realizarlas dentro de €.

“Se minimizan los riesgos de que la negociacion sea manipulada, de que se gjerzan presiones o se gjerza
influencia por parte de otros actores politicos, |os medios de comunicacion o0 sectores interesados en que la
negociacién no tenga éxito”, expreso.

En las Ultimas semanas, el gobierno venezolano dijo haber frustrado una conspiracién civico militar magnicida,
se ratifico judicialmente lainhabilitacion de la candidata opositora Maria Corina Machado y varias ONG
denunciaron el incremento de la persecucién politica contra disidentes.

Jugada politica de Maduro

Piero Trepiccione, politdlogo del centro de pensamiento venezolano Gumilla, evalud que la negociacion
venezolana se situd en €l extranjero para “decantar lapresion” de dialogar “en € lugar del conflicto” y “con la
mirada atenta del pais’.

“Se buscd hacerlo fuera del pais para decantar esa presion y ampliar un poco el tema de la confianza entre las
partes. Implica hacerlo con mas tranquilidad y eso puede hacer fluir megjor lasideasy las posibilidades de
acuerdos’, manifesté ala VOA.
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A sujuicio, lademanda oficialista de que los didlogos sean domésticos e incluso con la participacion de otros
factores politicos es “unajugada inteligente” del presidente Nicolés Maduro, que busca “ generar contrariedad en
la contraparte”.

“Con esto, é granjea un apoyo interno y busca potenciar unalegitimidad aternativa ala que se consideraen el
proceso de negociacion internacional”, es decir, ala Plataforma Unitaria, coment6 Trepiccione.

Injerenciay desconfianza

Otra desventaja de negociar en €l pais en conflicto esla desconfianza de que se filtren las comunicaciones
privadas entre los actores, dijo Rios, por su parte.

“Es mucho mas facil para el negociador que controlalos medios coercitivosy |as policias que tienen dispositivos
de escucha hacer interferencia de algin modo (en la negociacion), eso quitala confianzaalareuniéon”, advirtio
el analista

“Cuando se va aun tercer pais mediador, esa capacidad de injerencia quedainhibiday genera un poco mas de
confianza’, afiadio.

Cdllini coincidié con que se pueda “manipular” |a negociacion mediante el acceso ainformacion y declaraciones
privadas. “ Es absolutamente inconveniente’, valoro.

El especialistadijo entender que haya reuniones “privadas’ y “positivas’ entre los delegados jefe de oposicion y
oficialismo en Venezuela, “con la mayor discrecion y en un escenario encriptado” para agilizar algunos
procesos.

Sin embargo, insistio en que latradicion es trasladar |as negociaciones al extranjero para*“ minimizar |os riesgos
de que se gerzan presiones o influencia’ sobre quienes dialogan y en cuanto al fondo de lo conversado, es decir,
lo que ambas partes aspiran alograr.

Larecomendacion del facilitador, Noruega, es que esos didlogos se hagan fuera del pais, remarco. Su
delegacion no se ha manifestado sobre los dichos del oficialismo en cuanto alos futuros sitios de reunion de las
del egaciones negociadoras.

Noruega “ ha formado parte de procesos exitosos de negociacion en e mundo”, incluido el didlogo entre la
guerrillade las FARC y el gobierno colombiano, mencioné Cellini, recordando que la negociacion entre el
gobierno de Colombiay el Ejército de Liberacion Nacional (ELN) se celebra en Venezuela, Cubay México.

“Laverdad es que trasladar |as negociaciones a V enezuela no trae ninguin beneficio desde el punto de vista del
fondo de la negociacion”, concluyo el analista.
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